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salonnautico

INTERNACIONAL DE BARCELONA

exposicion

CON LA PREMISA DE AYUDAR AL SECTOR A SUPERAR EL
ACTUAL CONTEXTO ECONOMICO, EL SALON NAUTICO DE
BARCELONA OFRECERA A LOS AFICIONADOS “UN MAR DE

OPORTUNIDADES”, COMO DICE SU ESLOGAN, Y UN EXTENSO
PROGRAMA DE ACTIVIDADES.

TEXTO: E. AYMERICH JOU

ntre el 7 y el 15 de noviem-

bre, el Salén Nautico de Fira
de Barcelona se convertira en uno
de los mayores escaparates inter-
nacionales de embarcaciones y
servicios, instituciones y entidades
relacionados con la nautica y el
mar en sus sedes de Gran Via 'y
el Port Vell. La feria, una de las
mas importantes de Europa y lu-
gar donde se inician el 70% de las
ventas del sector en Espafia, se ha
marcado como principales objetivos
contribuir a dinamizar las ventas del
sector para remontar los efectos de
la crisis y captar nuevos usuarios y
aficionados a la ndutica. “Sabemos
de la importancia del Salén para
el sector y por ello, ante el dificil
contexto econémico, hemos puesto
en marcha diferentes medidas para
facilitar la presencia de los exposito-
res, com un plan de fidelizacion con
ayudas”, afirma Jordi Freixas, su
director. El Salén Nautico de Barce-
lona sera una vez mas el pistoletazo
inicial a la campafia comercial de la
préxima temporada.

Areas tematicas. Como cada
afio, el Salén incluira la mayoria
de expositores en diferentes pa-
bellones de Gran Via que mostra-
ran desde barcos de motor y vela
hasta neumaticas y semirrigidas,
canoas, motos de agua, electré-
nica, motores, accesorios, etc, y
con precios para todos los bolsillos
y también con grandes oportuni-
dades de compra. En el Port Vell,
amarraré la flota mas exclusiva de
las grandes esloras formada, se-
gun las previsiones, por unos 220
yates, megayates y superyates de
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hasta méas de 40 metros de eslora
que convertiran la Muestra Flotante
de nuevo en uno de los grandes
alicientes del evento.

La exposicion en el caso de
Gran Via estard estructurada en
cinco areas tematicas donde ten-
drén lugar la mayoria de las activi-
dades de un extenso programa: el
Espacio de Innovacion, que alber-
gara ingenierias, astilleros y centros
de disefio que exhibiran sus ultimos
proyectos de I+D+i; el Area Fun
Beach para el publico mas joven
pero también para todos aquellos
que quieran aprender a navegar o
bien practicar la vela ligera en una
piscina con generadores de viento;
Marina Tradicional, con presencia
de goletas, dornas y barcos de ma-
dera, entidades que trabajan para
conservar la memoria histérica y la
organizacion de talleres sobre los
antiguos oficios del mar; el Espacio
del Pescador, donde predomina-
ran los utensilios de pesca y se
montaran simuladores para medir
las habilidad de los aficinados a la
cafia en la captura de grandes pie-
zas; y el Espacio del Mar, escenario
de seminarios, jornadas y debates
y de presentacién de numerosas
competiciones y eventos.

El precio de la entrada sera de
10 euros de lunes aviernes y de 12
euros los fines de semana. Durante
la feria, funcionara un servicio gra-
tuito de lanzaderas que conectara
los dos recintos feriales y también
con el aeropuerto de Barcelona
ademas de los Ferrocarrils de la
Generalitat que enlazaran Plaza de
Espafia con la exposicién de Gran
Via (estacion Europa/Fira). oo
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En el Port Vell, amarrara la flota mas exclusiva
de las grandes esloras, formada por unos 220

yates, megayates y superyates.
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LUIS CONDE, PRESIDENTE SALON NAUTICO DE BARCELONA

“Es el mejor momento

para comprar un barco”

CONDE ESTRENA PRESIDENCIA CON EL OBJETIVO INICIAL DEL SALON DE AYUDAR AL
SECTOR A SUPERAR EL ACTUAL CONTEXTO ECONOMICO PERO TAMBIEN CON EL RETO
DE MANTENERLO COMO REFERENTE CON LA INNOVACION Y LA INTERNACIONALIZACION

COMO DOS DE SUS PRINCIPALES EJES.
TEXTO: E. AYMERICH JOU / FOTOGRAFIAS: JAVIER PARDO

| nuevo presidente cree que el
Esalén debe hacer un esfuerzo
para potenciar la vertiente social de
la nautica y aprovechar la condicion
de reclamo turistico que tiene Bar-
celona para atraer mas visitantes
extranjeros.
¢Cémo encara la nueva responsa-
bilidad en un momento complicado
por la coyuntura econémica?
Con mucha ilusién como buen afi-
cionado a la nautica y persona vin-
culada al sector. Respecto al con-
texto econémico, no me preocupa
en exceso porque estoy convencido
de que, con el trabajo de todos,
lograremos salir del bache y remon-
tar de nuevo. Ademas, la nueva
edicion, como dice su eslogan, va a
ser un mar de oportunidades, y se-
guramente el mejor momento de su
historia para comprar un barco.
¢Cudles van a ser los ejes de trabajo
de su presidencia?
Béasicamente cinco: la ciudad, para
gue la gente viva mas el salon; el

deporte, aprovechando que Espafia
tiene excelentes navegantes; la sa-
lud y los beneficios sobre la misma
del mar y sus actividades; la inter-
nacionalizacion, teniendo en cuenta
el potencial turistico de Barcelona;
y la familia, con quienes podemos
disfrutar juntos navegando.

;Qué medidas ha tomado el Salon
para adaptarse a la crisis?

El Salén ha hecho un esfuerzo muy
importante para poder contar con

"Seguiremos
otorgando

una presencia
destacada a

las empresas
relacionadas con
la innovacion y el
desarrollo"

el maximo ndmero de expositores
consciente de las dificultades por
las que estan atravesando las em-
presas. Hemos querido estar al lado
del sector, como nos corresponde,
y de todos aquellos que nos han
expresado su voluntad de exponer
en Barcelona.

¢ Hasta qué punto seguira la apuesta
por el disefio y la innovacion?
Como pilar basico de crecimiento
de cualquier sector econémico,
seguiremos otorgando una pre-
sencia destacada a las empresas
relacionadas con la innovacion y el
desarrollo y a los Ultimos disefios
de construccion naval. De hecho,
Espafia tiene una tradicion en este
campo y cuenta con disefiadores
de Copa América de la talla de
Emilio Botin.

;Qué papel tendra este afo la ex-
posicion de grandes esloras del
Port Vell?

Las 220 unidades en los muelles
gue se podran visitar, segun las
previsiones, seguiran convirtiendo
la exposicion flotante en una de
las mayores de este tipo a nivel
internacional. Queremos continuar
potenciando esta parte del salén
gue ha crecido mucho los Gltimos
afios y que se ha convertido en
una pieza imprescindible de su
identidad.

Y las actividades, como presenta-
ciones de regatas, talleres, foros,
etc?

Sin duda, el salén, por la gran di-
fusion que tiene, sera de nuevo
escenario de presentacion de las
regatas mas importantes aparte de
ofrecer un extenso programa de
actividades en torno a ejes tema-
ticos como el Area Fun Beach, el
Espacio de Innovacién, el Espacio
del Pescador y Marina Tradicio-
nal. Ademads tendra lugar el Fo-
ro Internacional de la Vela con la
participacion de grandes expertos
del sector.

;Qué le haria falta al sector en un
momento como éste?

Mayor proteccion por parte de la
administracién que deberfa ser mas
receptiva respecto a un sector que
genera en Espafia 115.000 puestos
de trabajo. Habria que tomar me-
didas fiscales para equipararnos
al nivel de paises como Francia e
Italia y que ello pudiera incentivar
la compra de embarcaciones y el
alquiler de barcos. oo






